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Adequacoes nos
processos internos
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De 165 representantes das maiores empresas de Comeércio Exterior,
120 afirmam que precisarao realizar diversas mudancas e adequa-
coes nos processos internos com a entrada do Novo Processo de Im-
portacao*. Por esse motivo, é importante trabalhar com o fator da
antecedéncia antes da obrigatoriedade do novo processo.

10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO

*Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
com as maiores empresas de Comercio Exterior
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10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO

*Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
com as maiores empresas de Comercio Exterior

Designacao de
profissionais para o

acompanhamento
da DUIMP

106 profissionais de Comeércio Exterior acreditam que sera ne-

02

cessario designar pessoas especificas para acompanhar a entra-
da do Novo Processo de Importacao, algumas empresas ja estao
designando profissionais para isso*.

Sendo que esses profissionais serao responsaveis por acompanhar
as mudancas no catalogo de produtos, DUIMP, LPCO, CCT, NFe etc.

Também e muito importante oferecer, por meio de parceria confia-

vel, treinamentos aos colaboradores acerca do novo processo.
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Acompanhamento
Consultas Publicas
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Participar de Consultas Publicas ou se manter informado sobre elas
e um diferencial para evitar quaisquer surpresas com a DUIMP.

83 representantes de empresas de Comeércio Exterior, entrevista-
dos na pesquisa da Procomex, concordam que pode ser um grande
beneficio para a operacao de comeércio exterior em um futuro
muito proximo*.

10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO

*Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex 5 THOMSON REUTERS®
com as maiores empresas de Comercio Exterior SR
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Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
com as maiores empresas de Comercio Exterior

Integracao
do catalogo
de produtos
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A integracao do catalogo de produtos com o catalogo da empre-
sa foi apontada por 69 profissionais representantes das maiores
empresas de Comercio Exterior como o ponto mais impactante da
DUIMP. A forma mais inteligente de conseguir essa integracao é
através de uma solucao sistémica eficiente.
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Discussao
do assunto
em niveis
de diretoria
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Nas principais empresas de Comercio Exterior, o assunto da entrada
do Novo Processo de Importacao ja é discutido em nivel de geréncia
e diretoria, principalmente por sua complexidade e necessidade de
previsao dos impactos e acoes a serem tomadas com grande perio-

do de antecedéncia antes de sua obrigatoriedade.
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*Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
com as maiores empresas de Comercio Exterior

Aumento de
competitividade
com Regimes
Especiais

47% das empresas de Comercio Exterior entrevistadas na pesquisa
afirmam que ja fazem uso de Regimes Especiais, como Drawback e
RECOF. Enquanto 35% enxerga grande oportunidade para comecar
a utilizar os Regimes Especiais como estrategia de aumento de com-
petitividade para suas operacoes com a entrada do Novo Processo
de Importacao™
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Otimizacao de
tempo antes da
obrigatoriedade
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86% das empresas sinalizam que preveem um periodo de 3 a 6 me-
ses para se prepararem para a entrada da DUIMP e pretendem estar
preparadas ateé 6 meses antes da obrigatoriedade®,

Porém, com uma solucao sistémica € possivel otimizar o tempo e
oferecer mais seguranca a empresa.

10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
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*Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
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ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO

Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex
com as maiores empresas de Comercio Exterior

Diminuicao dos
Impactos com
os modulos

Os profissionais das maiores empresas de comeércio exterior apresen-
tam receio quando se trata dos impactos com os Modulos de Impor-
tacao: DUIMP, Catalogo de Produtos, CCT, Pagamento Centralizado,
LPCO, NFe etc. A melhor alternativa para a diminuicao desses im-

pactos seria uma solucao capaz de atender as atualizacdes conforme
forem surgindo.
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Solucao
sistémica
eficiente

110 dos profissionais entrevistados sobre a entrada do Novo Proces-
so de Importacao ja utilizam uma solucao sistémica™

Das 188 empresas certificadas no Operador Econémico Autorizado

nas categorias C-2, Seguranca e Conformidade Nivel 1, aproximada-
mente 70% trabalham com solucobes sistémicas Thomson Reuters,
gue oferecem o diferencial de melhorias e antecipacao de possiveis
problemas com a entrada do processo, oferecendo otimizacao de

tempo, seguranca e parceria confiavel.

10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO
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Parceria
confiavel
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\\ / Além de uma solucao sistémica capaz de promover a otimiza-
cao de tempo e seguranca com o Novo Processo de Importacao,

é importante poder se apoiar em um parceiro confiavel para gran-

des tomadas de decisoes e acompanhamento das peculiaridades de

sua operacao de Comeércio Exterior.

Conte com a Thomson Reuters como sua parceira confiavel para
te ajudar a se preparar melhor para a entrada do Novo Processo
de Importacao.

10 PASSOS PARA SE PREPARAR PARA A _
ENTRADA DO NOVO PROCESSO DE IMPORTACAO

Baseados nos resultados da pesquisa realizada pela Procomex 12 THOMSON REUTERS®
com as maiores empresas de Comercio Exterior SR



THOMSON REUTERS®


http://thomsonreuters.com.br
http://thomsonreuters.com.br

